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die Bürgermeister ließe, wie
sie wollten, dann hätte jeder
Ort sein Einkaufszentrum“,
sagt Weiß. Inzwischen gebe
es aber so viele Einkaufszen-
tren, dass nicht nur die Innen-

städte Probleme kriegen, son-
dern auch die Märkte an der
Peripherie. „Einkaufszentren
brauchen eine bestimmte täg-
liche Frequenz. Wenn die
nicht gegeben ist, besteht die

Gefahr, dass Mieter auszie-
hen und dann wie mancher-
orts in Deutschland oder in
den USA nur noch Ruinen
übrigbleiben.“ Für die Ver-
brauchermärkte von Weiß be-

stehe diese Gefahr nicht: Das
1974 eröffnete Pro-Kaufland
(9.500 m2) in Urfahr setzt
jährlich fast 42 Mio. Euro um
und hat rund 280 Mitarbeiter.
36,5 % hält Geschäftsführer
Gerhard Weiß am Pro, weite-
rer Gesellschafter ist die Fa-
milie Pfeiffer (Pfeiffer Hol-
ding Traun). Beim Tabor 
Verbrauchermarkt (8.000 m2)
mit 33,5 Mio. Umsatz und
240 Mitarbeitern ist Weiß Al-
leineigentümer, ebenso beim
Welas (11.000 m2), bei dem
rund 200 Mitarbeiter beschäf-
tigt sind und nach einer An-
laufphase von vier, fünf Jah-
ren 33 Mio. Euro umgesetzt
werden. �

Rekordumsatz von 73,0
Mio., Umsatzplus von 

8 %. In zwei bis drei Jahren
könnte die 100-Millionen-
Euro-Schallmauer geknackt
werden, wenn die Kartellbe-
hörde dem Kauf des Wiener
Frischsalaterzeugers Vitana
(Jahresumsatz: 20,6 Mio.
Euro) zustimmt, gibt sich
efko-Geschäftsführer Mag.
Gerald Hackl zuversichtlich.

Die Richtung stimmt jeden-
falls: Für das Geschäftsjahr
2006/07 konnte die Unterneh-
mensgruppe einen Rekordum-
satz erzielen. Der Gruppenau-
ßenumsatz (d. h. ohne interne
Konzernumsätze) stieg um 
8,0 % auf 73,0 Mio. Dieser
Umsatz wurde mit über 60.000
Tonnen Obst und Gemüse
bzw. über 90 Millionen Ein-
heiten erzielt. Wachstumstrei-

ber ist aber das Aus-
land: Der Umsatz
der Auslandstöchter
steigt um 12,5 % auf
12,7 Mio. Euro, der
Anteil des Aus-
landsumsatzes liegt
beinahe bei 20 %.
Der Konzern mit
Sitz in Eferding be-
schäftigt 360 Mit-
arbeiter. �

EFKO  

100 Mio. Euro Umsatz
in Sichtweite Große Veranstaltungen,

gemeinsame Erlebnisse,
Kundenfeste – bei Bauhütte
Leitl  Werke mit Sitz in Efer-
ding haben unvergessliche
Events Tradition. Und ganz
der Firmenphilosophie ent-
sprechend setzt man auf ab-
solut verlässliche Partner.
Neben der stimmungsvollen
Party anlässlich des 110-jähri-
gen Bestehens des bekann-
ten Familienunternehmens
richtete Live-Event auch bei
der heurigen Energiespar-
messe in Wels den bereits 
4. VIP-Abend für Stammkun-
den von Leitl aus: „Die 
Zusammenarbeit mit Live-
Event ist extrem professio-
nell und vor allem entspannt
– jedenfalls für mich als Auf-
traggeber. Es ist ein Rundum-
Sorglospaket“, beschreibt
Leitl-Geschäftsführer An-
dreas Gibus, MBA, die Zu-

sammenarbeit. „Der VIP-
Abend auf der Welser Messe
ist für viele der Teilnehmer
der absolute Höhepunkt“,
weiß Live-Event-Geschäfts-
führer Martin Gessl. „Es sind
nicht nur die Attraktionen
wie eine Pokerrunde mit Dr.
Christoph Leitl oder wie das
Skirennen am Simulator mit
Hans Knauss und Hannes
Trinkl. Die Kunst ist, eine un-
gezwungene Stimmung unter
Freunden zu schaffen“, erläu-
tert Gibus ergänzend. �
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Leitl baut auf Live-Event

Mag. Gerald Hackl, Geschäftsführer
efko-Gruppe, Eferding.

Martin Gessl, Live-Event, und
Andreas Gibus, GF von Leitl. 


